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Program Strategiczny  I-1

WSPIERANIE PRZEDSIĘBIORCZOŚCI[image: image1.wmf]
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Rozwój miasta to nowe miejsca pracy, których nie da się osiągnąć bez nowych firm oraz dynamicznego rozwoju istniejących małych, średnich i dużych przedsiębiorstw. Procesy globalizacyjne i wspólny rynek europejski silnie determinują prowadzenie działalności gospodarczej na poziomie lokalnym. Kalisz jest miastem przedsiębiorczym (17,3 firmy na 100 mieszkańców w wieku produkcyjnym), dysponującym wielofunkcyjną i zróżnicowaną pod względem rodzaju działalności i wielkości firm, strukturą gospodarczą. Wspieranie przedsiębiorczości i dbałość o dynamiczne środowisko gospodarcze jest długofalowo jedną z efektywniejszych inwestycji lokalnych. Zdolność elastycznego dostosowywania do zmieniających się warunków rynkowych można wspierać poprzez generowanie w otoczeniu firmy korzyści obejmujących:

– informację o rynkach, możliwościach współpracy i kooperacji, zamówieniach publicznych; 

– dostęp do wiedzy i nowych technologii;

– kreowanie przyjaznych warunków lokalizacyjnych i integrację lokalnego środo-wiska biznesu;

– ułatwienia w dostępie do środków finansowych na rozwój firm;

– podnoszenie kompetencji biznesowych poprzez szkolenia i doradztwo.

Zadanie I-1.1. 

[image: image4.wmf]Progospodarcza polityka samorządu – tworzenie klimatu dla rozwoju przedsiębiorczości
Władze lokalne dysponują szeregiem kompetencji wspierania aktywności gospodarczej, obejmującej lokalne podatki i opłaty, z uwzględnieniem wszelkich ulg i upustów, udogodnienia lokalizacyjne (np. przygotowywanie terenów inwestycyjnych), usprawnienie administracji itp. Tworzone rozwiązania powinny zachęcać do inwestowania i tworzenia nowych miejsc pracy. Przyjęte rozwiązania powinny być konkurencyjne względem innych miast w Wielkopolsce i kraju. 
Zadanie I-1.2. 

Integracja środowiska biznesu i kreowanie powiązań sieciowych [image: image5.wmf]
W globalizującym się świecie konkurentem firmy nie jest tylko „sąsiad zza płota” prowadzący podobną działalność, lecz podmioty posiadające swoje siedziby w odległych miejscach na różnych kontynentach. Taki stan wywołuje nowe zachowania biznesowe, polegające zarówno na zacieśnianiu współpracy firm działających na danej przestrzeni jak 
i na wspólnej budowie strategii działania na rynkach zewnętrznych. Szczególna siła konkurencyjna cechuje lokalne systemy gospodarcze, oparte na działających w układach sieciowych małych i średnich przedsiębiorstwach, spotykane pod nazwami: cluster, business network, park technologiczny itp. Zorganizowane środowisko biznesu może:

· bronić swoich interesów i wpływać na politykę lokalną; 

· koordynować wspólne akcje na rynkach zewnętrznych;

· budować system doradztwa i wsparcia finansowego;

· pozyskiwać nowe technologie i prowadzić prace badawczo-rozwojowe;

–
pozyskiwać środki zewnętrzne z funduszy strukturalnych, regionalnych i technolo-gicznych na wsparcie działalności gospodarczej.
Zadanie I-1.3. 

Stworzenie informacyjnej bazy danych o przedsiębiorstwach lokalnych[image: image6.wmf]
Realizacja zadania zwiększy wiedzę o lokalnej gospodarce i potrzebach firm oraz możliwościach współpracy i kooperacji. Lokalna baza biznesowa zwiększy możliwości integracji środowiska gospodarczego i efektywność wykorzystania instrumentów wsparcia przedsiębiorczości. 

Zadanie I-1.4. 

[image: image7.wmf]Zwiększenie dostępności informacyjnej o pomocy unijnej dla MSP

Pomoc publiczna w ramach wspólnotowej polityki gospodarczej w coraz większym zakresie trafia do sektora MSP. Identyfikujemy coraz więcej różnego typu programów wsparcia biznesu na poziomie regionalnym, krajowym i europejskim, rządzących się specyficznymi regułami dostępu do tej pomocy. Kluczowe dla lokalnego środowiska gospodarczego jest gromadzenie informacji, wstępna obróbka i pomoc w procesie aplikacyjnym. Korzyścią dla miasta jest jak najszerszy dopływ środków wsparcia do miejscowych przedsiębiorstw. Niezbędne jest tym samym stworzenie efektywnego systemu zarządzania pozyskiwaniem przez przedsiębiorstwa funduszy europejskich. Rozwój omawianych usług powinien mieć subregionalny charakter.

Zadanie I-1.5. 

Rozwój systemu pożyczkowego i poręczeniowego dla MSP[image: image8.wmf]
Jedną z podstawowych barier rozwoju małych i tworzenia nowych firm jest dostęp do środków finansowych. Procedury bankowe są z reguły trudne do osiągnięcia dla firm, nie posiadających historii kredytowej. W państwach zachodnich tę lukę starają się wypełnić lokalne, parabankowe fundusze pożyczkowe i poręczeniowe. W Kaliszu działa od 1994 r. 
z kapitałem ponad 3 mln zł Fundusz Rozwoju Przedsiębiorczości dla firm rozpoczynających działalność gospodarczą, z którego wsparcia skorzystało ponad 240 przedsiębiorstw oraz fundusz MIKRO dla małych firm. Brak jest jednak funduszu poręczeń kredytowych. Dotychczasowe doświadczenia polskich funduszy wskazują na dużą efektywność tego typu instytucji finansowych. Rozwój lokalnych funduszy pożyczkowych i poręczeniowych jest silnie kapitałowo wspierany przez UE i Rząd Polski. 

Zadanie I-1.6. 

Zwiększenie dostępności do szkoleń dla sektora MSP[image: image9.wmf]
Budowa przewag konkurencyjnych przez firmy na dynamicznie zmieniających się rynkach, wymaga ciągłego doskonalenia kompetencji biznesowych i nowej wiedzy przez osoby, zarządzające przedsiębiorstwami. W interesie całego lokalnego środowiska biznesu i władz lokalnych jest stworzenie elastycznego systemu wspierania kompetencji biznesowych, poprzez dostęp do szkoleń, profesjonalnego doradztwa biznesowego i informacji. Wyzwania te wzmacniają ambicje zaistnienia miejscowych firm na wspólnym rynku europejskim. Znaczna część przedsiębiorców nie zdaje sobie sprawy z formalnych wymogów dopuszczenia do rynku (normy, certyfikaty) lub je bagatelizuje. Kluczową rolę w obszarze podnoszenia kompetencji biznesowych powinny odegrać kaliskie instytucje wsparcia, szkoły wyższe 
i firmy szkoleniowo-doradcze. Rozwój omawianych usług powinien mieć subregionalny charakter.

Zadanie I-1.6. 

Restrukturyzacja schyłkowych sektorów gospodarki [image: image10.wmf]
W Kaliszu istnieje potrzeba intensyfikacji wsparcia restrukturyzacji przemysłów, które osiągnęły strukturalne granice wzrostu, objawiające się kurczącymi rynkami zbytu. Do zagrożonych branż należy między innymi przemysł lekki, będący w przeszłości silnym filarem gospodarki miasta. 

	Termin realizacji zadań:
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	2013

	Progospodarcza polityka samorządu – tworzenie klimatu dla rozwoju przedsiębiorczości
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Integracja środowiska biznesu i kreowanie powiązań sieciowych 
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Stworzenie informacyjnej bazy danych o przedsiębiorstwach lokalnych
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Zwiększenie dostępności informacyjnej o pomocy unijnej dla MSP
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Rozwój systemu pożyczkowego i poręczeniowego dla MSP
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Zwiększenie dostępności do szkoleń dla sektora MSP
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Restrukturyzacja schyłkowych sektorów gospodarczych
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	Zbieżność programu z:
	cele /priorytety

	Strategią Rozwoju Województwa Wielkopolskiego
	1. Zapewnienie mieszkańcom warunków do podwyższania poziomu życia

1.1. Praca

2. Zwiększenie konkurencyjności gospodarki w stosunku do innych regionów Europy

2.1. Unowocześnienie struktury gospodarki

2.2. Wzrost efektywności gospodarki

2.3. Trwałość i harmonia rozwoju

	Zintegrowanym Planem Operacyjnym Rozwoju Regionalnego
	2. Wzmacnianie rozwoju zasobów ludzkich w regionach

2.1. Rozwój umiejętności powiązany z potrzebami regionalnego rynku pracy

2.5. Promocja przedsiębiorczości

3. Rozwój lokalny

3.1. Obszary podlegające restrukturyzacji

3.4. Mikroprzedsiębiorstwa

	Podmiot odpowiedzialny za realizację zadania w strukturze Urzędu Miejskiego w Kaliszu:
	Kancelaria Prezydenta Miasta

	
	Stanowisko ds. funduszy europejskich

	
	Fundacja "Kaliski Inkubator Przedsiębiorczości"

	
	Stanowisko ds. Strategii Rozwoju Miasta

	Współrealizatorzy:
	Lokalne małe, średnie i duże firmy

	
	Organizacje przedstawicielskie biznesu

	
	Lokalne instytucje wsparcia

	
	Szkoły wyższe

	
	Lokalne mass-media


Spodziewane efekty realizacji programu:
· poprawa atrakcyjności inwestycyjnej Kalisza;

· wzrost konkurencyjności firm i lokalnego systemu wytwórczego; 

· wzrost liczby nowych podmiotów gospodarczych; 

· dywersyfikacja lokalnej struktury gospodarczej; 

· większe wpływy podatkowe do lokalnego budżetu; 

· nowe miejsca pracy i poprawa perspektyw zatrudnienia i życia w mieście;

· wzrost dochodów indywidualnych; 

· rozwój lokalnej przedsiębiorczości i samozatrudnienia, dzięki umiejętnościom tworzenia i prowadzenia własnych firm; 

· rozwój nowoczesnych form współpracy i kooperacji firm; 

· absorpcja funduszy europejskich. 
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Uzasadnienie realizacji programu
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